Аннотация к рабочей программе дисциплины
«НАЛОГИ И НАЛОГООБЛОЖЕНИЕ»
[bookmark: _GoBack]для специальности 38.02.02 «Страховое дело (по отраслям)»
1.1. Область применения рабочей программы:
Рабочая программа учебной дисциплины «Налоги и налогообложение» является частью программы подготовки специалистов среднего звена в соответствии с Федеральным государственным образовательным стандартом (ФГОС) СПО  по специальности  38.02.02 «Страховое дело (по отраслям)» (базовая подготовка).
	1.2. Место учебной дисциплины в структуре программы подготовки специалистов среднего звена: дисциплина входит в профессиональный цикл как общепрофессиональная дисциплина. 
1.3. Цели и задачи учебной дисциплины – требования к результатам освоения учебной дисциплины: 
	1.3.1   Дисциплина формирует следующие общие и профессиональные компетенции:
[bookmark: sub_5512]ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.
[bookmark: sub_5514]ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.
[bookmark: sub_5515]ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности.
[bookmark: sub_522111]ПК 1.1. Реализовывать технологии агентских продаж.
[bookmark: sub_522112]ПК 1.2. Реализовывать технологии брокерских продаж и продаж финансовыми консультантами.
[bookmark: sub_522113]ПК 1.3. Реализовывать технологии банковских продаж.
[bookmark: sub_522114]ПК 1.4. Реализовывать технологии сетевых посреднических продаж.
[bookmark: sub_522115]ПК 1.5. Реализовывать технологии прямых офисных продаж.
[bookmark: sub_522116]ПК 1.6. Реализовывать технологии продажи полисов на рабочих местах.
[bookmark: sub_522117]ПК 1.7. Реализовывать директ-маркетинг как технологию прямых продаж.
[bookmark: sub_522118]ПК 1.8. Реализовывать технологии телефонных продаж.
[bookmark: sub_522119]ПК 1.9. Реализовывать технологии интернет-маркетинга в розничных продажах.
[bookmark: sub_5221110]ПК 1.10. Реализовывать технологии персональных продаж в розничном страховании.
[bookmark: sub_52221]ПК 2.1. Осуществлять стратегическое и оперативное планирование розничных продаж.
[bookmark: sub_52222]ПК 2.2. Организовывать розничные продажи.
[bookmark: sub_52223]ПК 2.3. Реализовывать различные технологии розничных продаж в страховании.
[bookmark: sub_52224]ПК 2.4. Анализировать эффективность каждого канала продаж страхового продукта.
[bookmark: sub_52333]ПК 3.3. Анализировать основные показатели продаж страховой организации.
[bookmark: sub_52444]ПК 4.4. Принимать решения о выплате страхового возмещения, оформлять страховые акты.
1.3.2   В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен уметь:
ориентироваться в действующем налоговом законодательстве Российской Федерации;
понимать сущность и порядок расчетов налогов;
1.3.3   В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен знать:
Налоговый кодекс Российской Федерации;
нормативные правовые акты, регулирующие отношения организации и государства в области налогообложения;
экономическую сущность налогов;
принципы построения и элементы налоговых систем;
виды налогов в Российской Федерации и порядок их расчетов.
1.4 Структура и содержание учебной дисциплины
Наименование тем
Тема 1. Основы налогообложения
Тема 2. Виды налогов и сборов, взимаемых в Российской Федерации 
Тема 3. Государственное регулирование налоговых правоотношений
Тема 4. Организация исполнения обязанности по уплате налогов
Тема 5. Налоговый контроль
Тема 6. Федеральные, региональные, местные налоги и сборы: основные элементы. 
Тема 7. Специальные налоговые режимы.
1.5 Формы контроля 
Промежуточная аттестация – дифференцированный зачет.

